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Die Kundenvorteile durch History 

  
 



Eine Präsentation der  

History? 

Ein perfektes und einfaches Softwaretool 

 
• sorgt für Transparenz 

• ist die Grundlage für eine ganzheitliche Betrachtung der 
Kundensituation 

• verhindert Missverständnisse zwischen Kunden und Berater 

• schafft eine eindeutige Haftungsausschluss-Situation 

• garantiert die nachhaltige Kundenbetreuung in der Zukunft 

• beweist die Qualität der Beratung – durch die Risikoscore-Entwicklung 

 



Eine Präsentation der  

mit dem Auftrag… 
 erfassen wir Ihre aktuelle Situation  
 definieren Sie Ihre Erwartungen   

 bestimmen Sie den finanziellen Rahmen 
  



Eine Präsentation der  

mit der Bewertung 
… 

• beurteilen wir Ihre Situation  

• geben wir Ihnen Handlungsempfehlungen 
• entscheiden Sie aufgrund der neuen Erkenntnislage 

 

 

 



Eine Präsentation der  

mit dem 
Statusbericht… 

• dokumentieren wir die Erledigung Ihrer Aufträge 
• planen wir zusammen die weitere Vorgehensweise 
• erkennen Sie an der Risikoscore-Veränderung unserer 

Beratungsqualität und die Verbesserung Ihrer Situation 
 
 

  



Eine Präsentation der  

Qualitätsbeweis 

mit dem Risikoscore… 

 

• entsprechend der Bearbeitung verändert 
sich der Risikoscore fortlaufend  

• nach ein paar Jahren ergibt dies ein sehr 
aussagekräftiges Bild der Beratungsarbeit 

• der Kunde sieht konkret, dass die 
Zusammenarbeit messbare Erfolge brachte 
(und weiterhin bringen wird) 
 



Eine Präsentation der  

Ergebnis 

• kundenfreundliche Darstellung auf einen Blick 

•Transparenz der Kunden-/ Beratersituation 

• Beratertätigkeit nur gemäß Kundenauftrag (Haftungssituation!) 

• Beratung auf Basis der finanziellen Situation des Kunden 

•Umsatzsteigerung durch professionelle  Projektarbeit 

• Bearbeitungssicherheit ganzheitlich und nachhaltig 

•Risiko-Score Historie: Nachweis der Beratungsqualität 



Eine Präsentation der  

Wer will das? – Wir wollen das! 

• ZUFRIEDENE  KUNDEN 
+ 

• ZUFRIEDENE  BERATER 
= 
 

• Zukunft, die verbindet! 

 


